Bir şirketin güçlü yönleri - Nedir, tanımı ve konsepti
İçindekiler
· Bir şirketin güçlü yönleri nasıldır?
· Bir şirket için hangi güçlü yönler önemlidir?
Bir şirketin güçlü yönleri, bir şirketin etkili bir şekilde geliştirmekte olduğu, ancak aynı zamanda onu güçlü kılan ve rakiplerinden farklılaşmasını sağlayan dahili faktörlerdir; bu yüzden rakiplerine göre bir avantaj yaratır.
Güçlü yönler, kuşkusuz her şirketin kontrol edebileceği içsel faktörlerdir, bu nedenle onlardan yararlanmaları ve rekabet güçlerini ve karlılıklarını güçlendirmek için onlardan yararlanmaları daha kolaydır.
Güçlü yönler aynı zamanda bir şirketin güçlü yönleri olarak da kabul edilir, çünkü bunlar, rakiplerine kıyasla gerçek bir fark yaratmasına izin veren ve bunları olumlu yönlere dönüştüren unsurlardır, çünkü bunlar, şirketin iş hayatındaki fırsatları optimize etmesine izin verecek nitelikleridir. dış ortam..
Elbette bir şirketin güçlü yönleri bir şirketten diğerine değişir ve şirketin rekabet ettiği sektöre bağlı olacaktır. Başka bir deyişle, aynı güçlü yönler tüm şirketler için geçerli değildir. Her durumda, müşterilerinin bir ihtiyacını karşılamaya hizmet ediyorsa, herhangi bir işletme için bir kale önemli hale gelir.
Bir şirketin güçlü yönleri nasıldır?
Tabii ki, bir şirketin güçlü yönleri, şirket SWOT veya SWOT analiz aracını uyguladığında belirlenebilir, çünkü şirketin iç faktörlerinin analizi yapıldığı sırada, ilgili bilgi ve veriler hangisinden elde edilebilir? zayıf yönler ve güçlü yönler.
Bilgi toplamak için önemli olan bazı veri ve raporlar arasında aşağıdakileri buluyoruz:
· Şirketin satış durumu.
· Pazar payı.
· Siparişler ve iadeler.
· Sabit ve değişken maliyetler.
· Müşterilerin, ürünlerin, kanalların, bölgelerin vb. karlılığı.
Bir şirket için hangi güçlü yönler önemlidir?
Genel olarak, sattıkları ürün, hizmet ettikleri pazar ve rekabet ettikleri sanayi sektörü ne olursa olsun herhangi bir şirket için önemli olan güçlü yönler şunlardır:
· İşletme için yeterli finansal kaynağa sahip olmak.
· Şirketinizin veya ticari markanızın yaygın olarak tanınması.
· Rekabet ettiğiniz sektörde veya pazarda lider olun.
· Ölçek ekonomisinden ve düşük maliyet yönetiminden yararlanmak.
· Ürünleri ve süreçleri için patentli haklara sahip olduğunu.
· Yüksek iş becerilerine ve üstün eğitime sahip çalışanlara sahip olun.
· Personelin şirkete bağlı olduğunu.
· Pazarlama stratejilerinizi ve tekniklerinizi doğru ve etkili bir şekilde uygulayın.
· Ürün ve hizmetlerinin üstün ve farklılaştırılmış bir kalite düzeyi sunması.
· Hızlı ve ucuz süreç uygulaması elde edin.
· Şirketin performansına yardımcı olan çok güçlü ortaklar olan şirketlerle ittifaklar kurun.
· Dağıtım sisteminizde düşük maliyet ve lojistik beceriler.
Son olarak, bir şirketin güçlü yönlerinin, rakiplerine karşı güçlü, rekabetçi, farklı ve karlı olmasını sağladığını; Bu nedenle, herhangi bir şirketin güçlü yönlerini belirleyebilmesi ve tanıması, bunlardan en iyi şekilde yararlanabilmesi ve bunları gerçek rekabet avantajlarına dönüştürebilmesi çok önemlidir.
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